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VORWORT

Zertitikatskurs Financial Planning

Ein modernes Private Banking bewegt sich in herausfordernden
Spannungsfeldern: Die weltweiten Markte haben geopolitische
Krisen und eine abrupte Wende in der Zinslandschaft zu verarbeiten,
digitale Beratungsangebote drangen auf den Markt und die

Aufsicht erhebt héchste regulatorische Anforderungen. Dem-
gegeniiber erwarten Kunden, bei den komplexen Themengebieten
des Bankgeschafts durch verbindliche Handlungsempfehlungen
begleitet zu werden.

Folglich ist es unabdingbar, sich mit ausgezeichneter Expertise von
der Konkurrenz abzuheben und sich somit nachhaltig erfolgreich
in der Betreuung vermogender Privatkunden zu positionieren.

DER CERTIFIED FINANCIAL PLANNER® (CFP®)*

- als Giitesiegel fiir hochste Standards in der Betreuung anspruchsvoller
Kunden - ermoglicht genau diese Positionierung: Herausragende
fachliche Qualifikation nach international anerkannten Standards.

Nutze deine Chance und gehore zur Elite-Klasse der Finanzplanung!

Herzliche Griifie aus Montabaur
Julia Best, Produktmanagerin Management Programme ADG

*Die Zertifizierungszeichen CERTIFIED FINANCIAL PLANNER® und CFP® sind aulerhalb der USA
Eigentum des Financial Planning Standards Board Ltd. und werden Einzelpersonen verliehen, die die
Zertifizierungsvoraussetzungen erfiillen und kontinuierlich unter Beweis stellen. Zertifizierungs-
geber istder Financial Planning Standards Board Deutschland e.V.
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»Die Qualifikation und die Moglichkeit der Zertifizierung
zum CFP® geben dem Berater und der Bank den entschei-
denden Wettbewerbsvorteil, in einem durch Digitalisierung
sich stetig verindernden Marktumfeld. Die vermittelten
Inhalte sind entscheidend fiir eine qualifizierte Betreu-

ung vermaogender Privatkunden und von Unternehmern.
Willkommen in der ,, Konigsklasse® der Finanzberatung.”

Sven Zimmermann (13. Kurs),
Volksbank Kraichgau Wiesloch-Sinsheim eG



QUALIFIZIERUNGSPROGRAMM

Financial Planning

Dein Nutzen

Du bietest deinen Kunden spiirbar hohere Beratungsqualitat — und
starkst so nachhaltig die Bindung.

Mit deinem Kompetenzvorsprung nutzt du deine Potenziale leichter
und erreichst deine Ziele klarer und schneller.

Du positionierst dich als starker Problemléser — nicht als Produkt-
verkaufer.

Durch den Zugang zu hochwertigen Zertifizierungen machst du deine
Kompetenz auch formal deutlich.

Der Nutzen fiir dein Unternehmen: Deine Bank steigert die Ertrage im
Segment vermégender Kunden deutlich und hebt sich mit ganzheit-
liche Expertenberatung klar von der Konkurrenz ab.

Durch den Qualitdtsvorsprung gewinnt dein Haus neue Kunden, zieht
,fresh-money*“an und sichert sich den Status als Hauptbankverbin-
dung.

Unser Zertifikatskurs Financial Planning

qualifiziert Fiihrungs(nachwuchs)- und Fachkréfte fiir die optimale
Beratung und Betreuung vermoégender Privatkunden und Unter-
nehmern.

greift bei der Durchfiihrung auf ein renommiertes Referentennetz-
werk zurtick und préasentiert fachlich und persénlich hochqualifizierte
Dozenten aus Wissenschaft, Beratung und Praxis.

<y  nDer Zertifikatskurs ist ein Programm auf hochstem Niveau.
Die Themen sind duferst praxisnah und somit im tiglichen
Kundengeschiift mit vermdgenden Kunden sehr wertvoll.
Die Mehrwerte des Programms sind sowohl fiir die Kunden
als auch fiir den Berater und die eigene Bank tdglich spiirbar.’
Giinter Dorflinger (11. VIP), Volksbank Hochrhein eG
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Kurz und Knapp

Erste Stufe: Abschluss mit dem
Titel ,,Financial Consultant ADG"

Insbesondere fiir die Betreuung
gehobener A-Kunden vorgesehen
Ermoéglichung der Teilnahme an der
schriftlichen Zentralpriifung des
Financial Planning Standards Board
Deutschland e. V. (FPSB)

- erfolgreiche Teilnahme an
Zentralpriifungist sowohl die
Zertifizierungsvoraussetzung
zum ,Certified Financial Planner
(CFP)“als auch fiir einen verein-
fachten Zugang zu den Zertifizie-
rungen zum/zur ,DIN-Gepriiften
privaten FinanzplanerIn“nach
DINISO 22222 und dem ,EFA
European Financial Advisor®.

[m]e= ]
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Zweite Stufe: Abschluss mit dem
Titel ,,Financial Planner ADG"

Erfiillung aller Ausbildungs- und
Priifungsvoraussetzungen fiir das
begehrte Zertifikat ,Certified
Financial Planner (CFP)“

(bei erfolgreichem Abschluss

der Zentralpriifung)

Erfahrungs- und Ethikkomponenten

noch nachzuweisen

iiber 1.500 Teilnehmende aus der
Finanzdienstleistungsbranche
bislang in Deutschland zertifiziert

1
% Nahere Informationen zu den Zertifizierungen


https://www.fpsb.de/

Die Basis

Das Marktsegment der IndividualkundInnen, wie z. B. vermogende
Privatkunden sowie Unternehmer und Angestellte/Freiberufler, sucht
mehrdenn je kompetente, individuelle und umfassende Beratung, die
ihnen Orientierung und Sicherheit bietet und sich an ihren langfristigen
Zielen, Bediirfnissen und Einstellungen ausrichtet. Vielfach werden diese
Kunden von unterschiedlichen Beratern betreut, z. B. Steuerberater,
Rechtsanwilte, Anlageberater, die jeder fiir sich aufihrem Gebiet Spezia-
listen sind. Die Vernetzung der Einzelanlagen fehlt bzw. die Koordination
der Empfehlungen bleibt dem Kunden selbst iiberlassen.

Diese Tatsache schafft Marktchancen fiir einen ganzheitlichen Betreuer,
derin der Lage ist, diese Koordinationsrolle fiir das Kundenvermogen

bestmoglich auszufiillen; der sich als ehrlicher Maklerim Rahmen eines
umfassenden Vermoégensmanagements, bestehend aus Privater Finanz-

planung und Vermogensbetreuung, versteht. Das Marktpotenzial fiir
Financial Planning wird jedoch noch unzureichend ausgeschépft — und
dasist eine grofle Chance!




Das Vorgehen

Individuelle Kundensituation
Externes Umfeld

Datenaufnahme
Erfassung der
familiaren,
finanziellen,
steuerlichen
Kundensituation,
Ziele und Risikoprofil

————= Gutachten/Strategie
Bestandsaufnahme
Analyse

Planung
Strategieentwicklung
und

Prasentation

Gutachten/Strategie
Bestandsaufnehme

Analyse Strategieentwicklung
und Prisentation
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Anderung der Kundensituation
und des Umfelds

Reporting —
Performance-

Messung anhand

nachvollziehbarer-

Benchmarks

Fortlaufende

Planaktualisierung

Realisierung 1
Umschichtung,
Optimierung,
Verwaltung

Berater des Kunden




Das Konzept

]

DEN ZERTI-
FIKATSKURS
FINANCIAL
PLANNING
BIETEN WIR
IHNEN IN ZWEI
STUFEN AN:

Diese sind grund-
satzlich auch iiber
mehrere Jahre
verteilt buchbar.
Nach dreiJahren
muss das Gesamt-

programm erfolg-
reich absolviert
sein.

Das Gesamtprogramm bietet eine praxisbezogene,
interdisziplindre und effiziente Weiterbildung

auf Universitdtsniveau. Es vermittelt fundierte
Kenntnisse iiber ein breites Spektrum von Ver-
mogensanlagen und Versicherungsprodukten sowie
deren steuerliche und rechtliche Implikationen.
Hieraufaufbauend befdhigen die Expertise in der
Vernetzungeinzelner Produkte, die Analyse- und
Problemldsungskompetenz sowie Kommunikations-
fahigkeiten die Absolventen zur Erstellung eines
umfassenden Finanzplanes im Rahmen der Beratung
und Betreuung gehobener Privatkunden. Das Ziel ist
die Ausbildung von Generalistinnen mit vertieften
Spezialkenntnissen in zentralen Bereichen der pri-
vaten Finanzplanung.

Im Rahmen praktischer Ubungen erhalten die Teil-
nehmer das Riistzeug fiir die Strukturierung und
Optimierung verschiedener Anlageformen unter
Berticksichtigung derindividuellen Kundensitua-
tion. Ein Team von mehrals 30 Dozenten aus Wissen-
schaft und Praxis garantiert einen hohen Standard.



Der Aufbau

Vorbereitungsphase *— Vorbereitung zur Eingangspriifung mit Tutorials

Eingangspriifung

Studium
i
5 Interdisziplindre Grundlagen 33 Tage
~ . X
2 Privates Finanzmanagement 2 Klausuren
(] und Basiskonzeption 20 erfahrene Praktiker und
% des Financial Planning Akademiker als Referenten
(-
()

Financial Consultant ADG
@ Zentralpriifung des FPSB und Méglichkeit zur Zertifizierung
nach DIN ISO 22222 und EFA European Financial Advisor

o~
L
é Strategische Ausrichtung 16 Tage
2 Financial Planningin der 1 Klausur und Projektarbeit
% Beratungspraxis 12 erfahrene Praktiker und
2 Marketing und Kommunikation Akademiker als Referenten
n

Financial Planner ADG

&

CERTIFIED FINANCIAL PLANNER® (CFP®)



Der Aufbau

Vorbereitungsphase

Zur Vorbereitung auf die Eingangspriifung zum Programm bieten wir
Thnen fiinf Tutorialtage zur Beantwortung von Fragen und zur Priifungs-
vorbereitung an.

Die Tutorials umfassen die Bereiche Immobilien und Versicherungen,so-
wie volkswirtschaftliche und rechtliche Grundlagen, Finanzmathematik
und Statistik und Bank- und Boérsenprodukte.

Eingangspriifung
Das Programm beginnt mit einer verbindlichen Eingangspriifung
(Klausur, 210 Minuten).

1. Stufe

Fachausbildung mit Abschluss Financial Consultant ADG mit der
Maéglichkeit zum DIN-Gepriiften privaten Finanzplanerln und/oder
zum Financial Planner ADG

Die 1. Stufe bildet einerseits die Basis fiir das Absolvieren der 2. Stufe und
damit den Abschluss zum/zur Financial Planner ADG, ist aber auch als
eigenstdndige Ausbildung fiir PrivatkundenbetreuerInnen zu buchen,
die die Methodik der Finanzplanung erlernen wollen. Ziel ist es, mithilfe
von Finanzplanung zu einer ganzheitlichen Beratung zu kommen.

Durch die mogliche Zertifizierung nach DIN ISO 22222 (DIN-Gepriifter
privater Finanzplaner und/oder zum EFA European Financial Advisor)
wird die Qualifikation auch formal deutlich. Gleichzeitig besteht nach
erfolgreich absolvierter Zentralpriifung die Moglichkeit, die Ausbildung
zum CFP auch spater weiterzuverfolgen.
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BEREICHE PRUFUNGSLEISTUNG
Interdisziplindre Grundlagen Klausur 160 Minuten
Privates Finanzmanagement und Klausur 220 Minuten

Basiskonzeption des Financial Planning

2. Stufe

Fachausbildung zum/zur Financial Planner ADG mit der Méglichkeit zum
Erwerb des Titels ,,Certified Financial Planner (CFP)"

Aufbauend aufder 1. Stufe rundet diese Stufe die Finanzplanungs-Ausbildung ab.
Die 2. Stufe vermittelt vertiefende Kenntnisse rund um die Finanzplanung und das
Zusammenspiel der einzelnen Bedarfsfelder mit dem Financial Planning.

BEREICHE PRUFUNGSLEISTUNG

Financial Planning Gruppen-Projektarbeit
Disputation 55 Minuten

Strategische Ausrichtung Klausur 40 Minuten
Financial Planning in der Beratungspraxis Klausur 120 Minuten
Marketing und Kommunikation Klausur 40 Minuten

Den erfolgreichen Absolventen wird der Titel Financial Planner ADG verliehen.

Der Abschluss Financial Planner ADG istin der Branche als Qualitatstitel anerkannt
und die Basis fiir den CFP. Du hast mit dem Abschluss die Ausbildungsvorausset-
zung erfiillt, das weltweit anerkannte Zertifikat Certified Financial Planner (CFP)

zu erwerben. Die Erfiillung der Ethik- und Erfahrungskomponenten ist gesondert
zu erbringen.



Die Themen

1. Stufe - Interdisziplinire Grundlagen

Betriebswirtschaftslehre
Investitions- und Finanzierungs-
theorie
Bilanzierung, Jahresabschlussanalyse
und Unternehmensbewertung
Portfolio-Theorie

Finanzmathematik und Statistik
Zinseszinsrechnung bei
Einmalanlagen
Rentenrechnung bei Ein- und
Auszahlungspldnen
Tilgungsrechnung bei Fremdfinan-
zierung
Effektivzinsberechnung
Haufigkeitsverteilung und
Indexzahlen
Mittelwerte und Standardab-
weichungen

Volkswirtschaftslehre

Aufgaben der Wirtschaftspolitik
Geldpolitik

Finanzpolitik

Arbeitsmarkt- und Lohnpolitik
Zahlungsbilanz und Wechselkurse
Wahrungspolitik
Wachstumsmaérkte

Europaische Wahrungsunion

Steuerliche und rechtliche Grundlagen
Steuerrecht
Gesellschaftsrechtliche Grundlagen
Erbrecht und Schenkungsrecht
Haftungsrecht und Aufsichtsrecht
Anlegerschutzrechtliche Grundlagen

Ethik



Privates Finanzmanagement

Kreditmanagement
Kreditkonzepte
Fremdfinanzierungsquote
und laufender Kapitaldienst
Finanzierung unter Leverage-
und Steuergesichtspunkten
Zins- und Tilgungskonzepte
Finanzierungsanlédsse
Kreditsicherheiten

Portfoliomanagement
Individuelles Vermégens-
management mit Direktanlagen
in Wertpapieren
Standardisiertes Vermogens-

management mit Investmentfonds

Alternative Investments

Vorsorgemanagement

Grundlagen der Altersversorgung
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Immobilienmanagement
Wirtschaftlichkeitsrechnung
Immobilienbewertung
Besteuerung von Immobilien
Individuelle Kapitalanlage in
Immobilien
Kollektive Kapitalanlage in
Immobilien

Beteiligungsmanagement
Arten und Charakteristika
Direkte unternehmerische
Beteiligungen
Kollektive unternehmerische
Beteiligungen

Nachfolgemanagement
Erb- und schenkungsrechtliche
Grundlagen

Erbschaft- und schenkungsteuerliche
Grundlagen
Elemente der Vermogensnachfolge

Basiskonzeption des Financial Planning

Konzept Methodik
Beratungsziele und Restriktionen Prozess ,Financial Planning*
Nachfrageverhalten und Grundsétze ordnungsmafiger

Anbieterstruktur Finanzplanung



Die Themen

2. Stufe - Strategische Ausrichtung von Financial Planning

Institutionelle Aspekte
Financial Planning im Retail und Affluent
Banking
Financial Planning im Private Banking
und Wealth Management
Financial Planning im Family Office

Zielgruppenspezifische Aspekte
Financial Planning fiir abhangig Beschéftigte
Financial Planning fiir unabhéngig Beschaftigte
und UnternehmerInnen
Financial Planning fiir Rentner und Pensionére

Konzeptionelle Aspekte
Financial Planning und demografische
Entwicklung
Financial Planning und Asset Allocation
auf Gesamtvermogensebene
Financial Planning und Risikomanagement
Financial Planning und Behavioral Finance

Aufsichts- und haftungsrechtliche Aspekte




Financial Planning
in der Beratungspraxis

Unternehmerfinanzplanung
Unternehmensbewertung
Systematisierung der
Bewertungsverfahren
Bewertung kleiner und mittel-
standischer Betriebe sowie von
FreiberuflerInnen
Besteuerung von Unternehmen
Zusammenspiel von Financial
Planning und unternehmerischem
Vermogen

Strategisches Risiko- und Vorsorge-
management im Financial Planning
Management von Sachrisiken im
privaten und unternehmerischen
Bereich
Management von Unternehmer-
Risiken
Betriebliche Altersvorsorge
Private Altersversorgung
Zusammenspiel von Financial
Planning und ganzheitlichem
Risiko- und Vorsorgemanagement

Vermdogensnachfolge und

Financial Planning
Ubertragung im Rahmen der
vorweggenommenen Erbfolge
Unternehmerische Vermogens-
nachfolge
Internationale Vermoégensnachfolge
Stiftungen
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Marketing und Kommunikation
im Financial Planning

Grundlagen

Marketing fiir Beratungsdienst-
leistungen und Finanzprodukte
Integrierte Vertriebsstrategie

Finanzmarketingprozessim
Financial Planning

Marktforschung

Erstellung zielgruppenorientierter
Leistungsprogramme

Akquisition und Betreuung im
gehobenen Privatkundengeschaft
Verkaufsvereinbarungen
Qualitdtsmanagement

0%

Financial Planning
Case Studies

Die einzelnen Bereiche
werden im Sinne eines
systemischen Ansatzes
miteinander verzahnt
durchgefiihrt, wodurch
die Fahigkeiten eines
ganzheitlichen,
mehrdimensionalen
vernetzten Vorgehens
gefordert werden.
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»Das Programm ist fiir mich die wertvollste und
lohnenswerteste Investition im Weiterbildungssektor
des gehobenen Privatkundengeschidfts. Durch dasvon
Top-Dozenten vermittelte Fachwissen in allen
Kernbereichen des Private Banking habe ich meine
Beratungsqualitdt spiirbar verbessert.”

Frank Miihling, 12. Kurs
Volksbank Kraichgau Wiesloch-Sinsheim eG

»Private Banking lebt von Vertrauen, Kompetenz und
Weitblick. Die Weiterbildung schafft dafiir das ideale
Fundament - mit fundiertem Fachwissen, starker
Praxisndhe und der Chance auf echte Exzellenz mit der
CFP-Zertifizierung iiber den FPSB. Gleichzeitig entsteht
ein starkes Netzwerk aus engagierten Kolleginnen und
Kollegen, das iiber Institutionsgrenzen hinweg trigt und
verbindet.”

Timo Liitke Entrup, 23. Kurs
Volksbank Westmiinsterland eG
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Certified Financial Planner (CFP)

Der CFP ist das weltweite Giitesiegel fiir Finanzdienstleister. Derzeit sind in
Deutschland tiber 1.600 Finanzdienstleister als CFP zertifiziert, weltweit iiber
230.000 Personen. Der Financial Planning Standards Board Deutschland e. V.ist die
nationale Zertifizierungs- und standardgebende Organisation mit Registerfunk-
tion fiir Finanzplaner. Der Verband ist fiir die Akkreditierung, Unterstiitzung und
Uberwachung von Ausbildungsprogrammen zustiandig sowie fiir die Entwicklung
und Aktualisierung von Beratungs- und Qualitdtsstandards.

Fiir den CFP existieren weltweit einheitliche Anforderungen:

Education (Ausbildungskomponente)

0
O
'E'g:' Examination (Prifungskomponente) UNSER
# ANGEBOT
w Experience (Erfahrungskomponente) RICHTET
e SICHAN:
Ethics (Ethikkomponente)
Fithrungs(nach-
wuchs)- und
Fachkréfte, die als
erfahrene Privat-
Teilnahmevoraussetzungen kundenbetreuer,
Anlageberater,
Abschluss ,Kompetenznachweis Vermogensverwalter
WVR-Privatkundenberatung" oder Verméogensbe-
oder rater im Individual-
Abschluss vergleichbarer Ausbildungsgange im kundengeschéft tatig
Bereich ,Betreuung vermogender Kunden* sind und zukiinftig
oder Finanzplanung
Guter Abschluss eines (Fach-)Hochschulstudiums und ganzheitliche
Beratung anbieten

wollen.



Weitere Zertifizierungenim Rahmen

der Zentralpriifung

EFA European Financial Advisor

Die Zertifizierung im Rahmen der Zentralpriifung zum ,EFA European Financial
Advisor” 6ffnet den Zugang zu einem européischen Netzwerk, welches fiir hohe
Gilite und Qualitat in der Beratung von Privatkunden steht.

DIN-gepriifter privater Finanzplaner (DIN ISO 22222)

Im Juli 2006 wurde die Norm DIN ISO 22222 veroffentlicht und gibt Anforderungen
an das ethische Verhalten, die Fahigkeiten und die Erfahrungen fest, iiber die ein
professioneller privater Finanzplaner verfiigen muss. Nur Finanzberater mit
hoher fachlicher und ethischer Zuverlassigkeit entsprechen den Qualifizierungs-
anforderungen.

(=] ]

1
% Nahere Informationen zur Zertifizierung

Anrechnung im Masterstudium
- Anrechnung 10 Credit Points

Das bedeutet fiir dich:

- weniger Prasenztage,

- reduzierter Priifungsaufwand,

- Reduzierung der Studiengebiihren


https://www.fpsb.de/fuer-berater.html

Deine Ansprechpartnerin
Julia Best

T: +49 2602 14-362
julia.best@adg-campus.de

Néhere Informationen zur Zertifizierung


https://shop.adg-campus.de/zertifikatskurs-financial-planning
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www.adg-campus.de

-

shop.adg-campus.de

Verpassen Sie keine News mehr vom Campus Schloss Montabaur.
Folgen Sie uns auf LinkedIn!

Akademie Deutscher Zentrale Kontakt und Information
Genossenschaften e. V. T: +49 2602 14-0 T: +49 2602 14-500

Schloss Montabaur service@adg-campus.de
56410 Montabaur

Stand: Juni 2026


https://www.linkedin.com/school/adg-ev/

