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Strategische Entwicklung der Wachstumsfelder
Generationenberatung & Nachlassservice
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Diese Veranstaltung richtet sich an
Fuhrungskrafte im Vertrieb,

Fuhrungskrafte Private Banking
/ Individualkunden,
Fuhrungskrafte Firmenkunden
Legen Sie die Basis fur neue
Geschaftsfelder im Vertrieb:
Was verbirgt sich hinter den




Beratungsdienstleistungen
Generationenberatung / Estate
Planning /
Testamentsvollstreckung /
Nachlassservice und
Stiftungsgeschaft? Wie
Implementieren Sie diese
Dienstleistungen erfolgreich in
Ihrem Institut? Erfahren Sie
daruber hinaus, welche
Ertragspotenziale |hr Haus mit
diesen Dienstleistungen
erschlielsen kann.



Wir beraten Sie gerne.

Lukas Fasel
Experte Projektmanagement, Arbeitsmethodik und Webinartechnologie
+49 2602 14-278
lukas.fasel@adg-campus.de

Beschreibung

Banken wurden"n letzten Jahren mit groRen Veranderungen konfrontiert. Uberalterung der Kundenbestinde,
massive Verwerfungen im Zinsumfeld, Digitalisierung, neue Wettbewerber und veranderte Verhaltensweisen -
das sind nur einige Schlagwadrter. Und: Die Transformation wird sich fortsetzen. Doch wie lassen sich"esen Zeiten
neue Ertragsquellen erschlieBen? Welche Produkte und Dienstleistungen sind hierfur geeignet?

Je héher das Standardisierungspotenzial, desto groRer ist das Digitalisierungspotenzial. Standardisierung und
Digitalisierung machen Leistungen und Preise jedoch vergleichbar. Die Folgen: Die Einzigartigkeit (USP) bleibt
auf der Strecke und die Margen werden geringer. Der héchste Beratungs- und Aufklarungsbedarf"rmégenden
Privat- und Firmenkundengeschaft besteht"n Bereichen Vorsorge- und Vermégensnachfolgekonzepte. Beide
Bereiche sind individuell und komplex.

Mit den Beratungsdienstleistungen Generationenberatung / Estate Planning / Testamentsvollstreckung /
Nachlassservice und Stiftungsgeschaft kann nahezu das gesamte Spektrum der Vorsorge und
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Vermdgensnachfolge abgedeckt werden. Damit aus dem vorhandenen Kundenbedarf auch eine neue
Ertragsquelle wird, ist"forderlich, diese Dienstleistungen"rstehen, richtig"schreiben, effizient"bringen und ein
ertragliches Honorar- und Verglitungssystem"twickeln.

Inhalte
Zielsetzung der Genossenschaftsbank'n Beratungsthemen

Generationenberatung
Estate Planning
Testamentsvollstreckung
Nachlassservice
Stiftungsgeschaft

Was ist erlaubt?

e Mdglichkeiten und Grenzen des Rechtsdienstleistungsgesetzes (RDG)

Beratungsinhalte und Beratungsergebnisse (Best Praxis)

¢ Generationenberatung
Estate Planning
Testamentsvollstreckung
Nachlassservice
Stiftungsgeschaft

Ertragspotenziale

¢ Honorargestaltung - Honorarertrage
e Umsetzungserlése

Einbindung"n Vertriebs- und Beratungsprozess - Nahtstellen"rhanden Beratungsthemen

¢ Privatkundengeschaft
¢ Firmenkundengeschaft

Erforderliche Kooperationen

Erforderliche Mitarbeiterqualifikation



Entscheidungsfindung
Organisatorische Einbindung

Vermarktungsstrategie

Nutzen
¢ Sie lernen, was sich hinter den Beratungsdienstleistungen Generationenberatung / Estate Planning /

Testamentsvollstreckung / Nachlassservice und Stiftungsgeschaft verbirgt.
¢ Sie lernen, was erforderlich ist,"ese Dienstleistungen"ner Genossenschaftsbank erfolgreich"plementieren.
¢ Sie kénnen einschatzen, welche Ertragspotenziale sich mit den Dienstleistungen erschliefen lassen.

Dozenten
Erfahrene Referenten und Berater der GeNe GmbH, Privates Fachinstitut fir Vermdgens- und

Unternehmensnachfolge




