diplomierte/r Leiter/-in Vertrieb ADG

Buchungsnummer
ZERT0009

Diese Veranstaltung richtet sich an:
Fuhrungskrafte

Lernen Sie gezielt, wie moderner Vertrieb funktioniert!

Wir qualifizieren Sie fundiert zu
Themen, wie Customer
Relationship Management, Big
Data sowie"tuellen
Vertriebsstrategien. Daruber
hinaus schulen wir gezielt Ihre



https://shop.adg-campus.de/

Fuhrungskompetenzen. Mit
exzellentem Know-how
erreichen Sie sicher und
nachhaltig die strategischen
Ziele Ihres Hauses!

Unser etabliertes Management
Programm wurde komplett
Uberarbeitet und wird modular
angeboten, um Fuhrungskrafte
gezielt und bedarfsgerecht fur
aktuelle und kunftige
Herausforderungen"alifizieren.



13.650,00 €

Bronze 12.967,50 €
Silber 12.694,50 €
Gold 12.285,00 €

Platin 12.012,00 €

Aktions- und Gutscheincodes werden'iteren Bestellprozess bertcksichtigt.

Beschreibung

Sie nehmen als Vertriebsleiter eine Schlusselposition in Ihrem Unternehmen ein. Zu lhren Aufgaben gehort es,
die strategischen Ziele des Hauses"reichen und nachhaltig sicherzustellen. Gestalten, managen und
verantworten - Ihr Job erfordert ein umfassendes Know-how, sowohl fachlich als auch persénlich! Im Zentrum
Ihrer Qualifizierung zur/zum diplomierten Leiter/-in Vertrieb ADG stehen daher neben der fundierten Vermittiung
integrativer fachlicher Kenntnisse"n Bereichen CRM, Big Data und Vertriebsstrategien, auch der Aufbau von
Fihrungskompetenzen.

Die Termine finden Sie bei den jeweiligen Modulen.

Zugangsvoraussetzungen:

* Nachweis Basiskompetenz (z.B. erfolgreiche Teilnahme"tsprechenden GenoPE-Kompetenznachweis zum
Thema oder vergleichbare Kenntnisse)

* mindestens dreijahrige Berufspraxis (im Themenbereich)

* oder Abschluss eines wirtschaftswissenschaftlichen (Fach-)Hochschulstudiums (Bachelor, Master oder
vergleichbare Qualifikation)

« Uber den Zugang entscheidet im Einzelfall die ADG.

Inhalte
Im Nachgang"e Module erstellen Sie eine Transferarbeit und legen im Anschluss"le absolvierten Module eine
mindliche Prifung ab.



Nutzen

Sie lernen, wie Sie wichtigen Fertigkeiten, Verkaufstechniken und Vertriebstools beherrschen und in lhrer
taglichen Praxis erfolgreich zum Einsatz bringen.

Kein , One-fits-All“ mehr - unser etabliertes Management Programm wird flexibler und individueller!
Durch die neue modulare Programmstruktur haben Sie die Méglichkeit, Ihre Lern- und Entwicklungswege
nach lhren Bedurfnissen durch Wahlmodule"dividualisieren.

Durch abgeschlossene Lerneinheiten (Module) lernen Sie zielgerichtet und bauen benétigte Kompetenzen
sukzessive auf,

Der Programmaufbau in Modulen ermdglicht es Ihnen, Sie Zusatzqualifikationen nach lhren jeweils
aktuellen Bedurfnissen"legen.

Dozenten



