Qualifizierungs-/
Managementprogramm

5. Zertifizierte/r Fordermittelberater/-in ADG

Preis
Details

Anmelde-Nr.

RT23-00083

28.09.2023 - 01.02.2024

3.440,00 €

Gold 3.096,00 €

Diese Veranstaltung richtet sich an
Fuhrungskrafte und


https://shop.adg-campus.de/

Verantwortliche aus dem
FiIrmenkundenvertrieb
Wie motivieren Sie lhre

Firmer

auch'r
Zeiten

kundlnnen
junkturell schwierigen
zur investiven Tatigkeit

? Nutzen Sie das weite Feld der
Fordermittel,"n Unternehmen
eine Brucke"uen! Mit der
Expertise dieses neuen
Qualifizierungsprogramms fur
Verantwortliche schaffen Sie
ein Alleinstellungsmerkmal
gegenuber dem Wettbewerb
und sichern |hr



Kreditengagement"ngfristigen
Kundenbeziehungen ab.
Informieren Sie sich"sten noch
heute!

Wir beraten Sie gerne.
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Tugba Koca

Produktmanagerin
Tel.: +49 2602 14-269
tugba.koca@adg-campus.de

Beschreibung
Mit Expertinnenwissen"r Beratung Uberzeugen

Kein Geheimnis: Der Firmenkundenvertrieb war schon immer kreditlastig. Bis zur Corona-Krise haben
Beraterinnen lange Jahre davon profitiert, dass Unternehmen angesichts boomender Wirtschaft und niedriger
Zinsen bereitwillig investiert und finanziert haben. Bringgeschaft war eher die Regel als Ausnahme und VR-
Banken haben Engagements gerne"e eigenen Bicher genommen.

Doch"bt auch andere Zeiten: Gerade wenn die Konjunktur lahmt und Investitionen eher zurlickgestellt werden,
ist Wachstum im Firmenkundengeschaft alles andere als selbstverstandlich.
Mehr denn"It"nn, dem Kunden eine Bricke"uen. Das bisweilen unubersichtliche Feld der Fordermittel bietet sich


mailto:tugba.koca@adg-campus.de

hier besonders an. Als Beraterln profitieren Sie zweifach: Mit geeigneten Férderprogrammen - auch abseits des
~Mainstreams” - motivieren Sie Ihre Kundinnen zur investiven Tatigkeit. Zudem positionieren Sie sich am Markt
mit einer Expertise, die Ihre Mitbewerberinnen nur unzureichend verkérpern.

Der , Zertifizierte Férdermittelberater ADG" bietet Ihnen den idealen Einstieg"e Welt der Férdermittel!

Inhalte
28.09.23 | Kick-off-Webinar (09:30 - ca. 10:30 Uhr):

Kennenlernen der Teilnehmerlnnen und Referentinnen, Uberblick tiber das Schulungsprogramm, Einstieg ins
Thema

29.09.2023 - 17.10.2023 | Selbstlernphase :

¢ Allgemeine Grundlagen des Férdergeschafts (Antragstellung, risikogerechtes Zinssystem, Beihilferecht,
Mittelverwendungskontrolle, etc.)
e Erster Uberblick (iber verschiedene Programme des Bundes und der Lander

17.10.2023 | Onlinebaustein 1 (14:00 - ca. 15:00 Uhr)
07.11.2023 - 10.11.2023 | Prasenzbaustein 2 (4 Tage):

o Fordermittelargumentation

e Praxisorientiertes Detailwissen"eigneten Programmen"n Bereichen Gewerbe, Wohnungsbau,
Landwirtschaft, etc.

e Sonderthemen, z. B. EU-Fordervorgaben, gewerbliche Energie- und Ressourceneffizienz, energetische
Beratung im Wohnungsbau

¢ Schnittstellen innerhalb der Bank

o Geschaftsausbau mit Férdermitteln: Impulse erkennen, aktive Kundenansprache

* Prozessthemen

28.11.2023 | Onlinebaustein 3 (09:30 - ca. 11:00 Uhr)
09.01.2024 | Onlinebaustein 4 (09:30 - ca. 10:30 Uhr)

01.02.2024| Zertifizierung:

¢ Klausur und fallbezogene miindliche Prafung
¢ Bei Bestehen: Abschluss als , Zertifizierte/r Fordermittelberater:In ADG*



Hinwelse:

¢ Bestandteil der Qualifizierung ist zudem eine lernbegleitende Online-Community mit aktuellen
Forderthemen, Beispielaufgaben zur Prafungsvorbereitung, etc.

¢ Optional kann im Anschluss'e Zertifizierung eine kostenlose zweitagige Hospitanz bei den Experten der DZ
BANK AG wahrgenommen werden.

Nutzen
Ihr Nutzen:

¢ Sie erlangen Expertinnenwissen, das Ihnen zusatzliches Geschaft mit lhren Firmenkundinnen erméglicht.

e Sie positionieren sich bei Inren Kundinnen als kompetenter Universal-Ansprechpartnerin im
Fordermittelgeschaft.

¢ Sie partizipieren"nem Netzwerk aus Fachexpertinnen und Kolleginnen aus dem Verbund.

Der Nutzen fiir Ihre Bank:

¢ Sie erweitern |hr Produkt- und Beratungsrepertoire und sichern sich auch"hwierigeren Zeiten die
bendétigten Ertrage im Firmenkundenvertrieb.
¢ Sie grenzen sich deutlich von Ihren Wettbewerberlnnen"gionalen Markt ab.

Dozenten
Erfahrene Expertinnen und Praktikerinnen der DZ BANK AG




